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BABI

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Perusahaan adalah suatu organisasi modern yang mempunyai kegiatan
tertentu untuk mencapai tujuan yang sudah ditetapkan. Tujuan perusahaan
disamping mencari laba dan juga mencakup pertumbuhan yang terus menerus
serta berlangsungnya hidup secara positif di mata publik.

Lingkungan baik di sekitar perusahaan maupun di dalam perusahaan
turut berperan serta dalam proses pencapaian tujuan tersebut, seperti contohnya
persaingan ekonomi. Persaingan ekonomi terus menerus meningkat tanpa
memperdulikan apakah para peserta bisnis telah siap atau belum untuk
menghadapi segala resiko yang mungkin terjadi.

Salah satu cara yang paling umum digunakan yaitu dengan meningkatkan
penjualan. Penjualan dapat ditingkatkan dengan dua cara yaitu dengan
meningkatkan harga jual atau meningkatkan volume penjualan. Banyaknya
volume penjualan berhubungan dengan penetapan harga jual yang merupakan
kebijaksanaan perusahaan. Penetapan harga jual yang dihasilkan oleh para
produsen mempunyai beberapa tujuan yaitu mendapatkan laba maksimal,
mendapatkan pengembalian investasi, mencegah atau mengurangi persaingan,
mempertahankan atau memperbaiki market share.

Perusahaan yang menjadi objek penelitian adalah CV. Baja Prima Jasa

UNIVERSMefa EOXN BRjfaAPrima Jasa Medan merupakan suatu perusahaan yang
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bergerak di bidang distributor alat-alat berat untuk melayani permintaan alat
berat di dalam negeri. Beberapa kendala yang dihadapi CV. Baja Prima Jasa
Medan dalam menentukan harga jual antara lain pencatatan beban biaya
produksi perusahaan hanya meliputi biaya yang terlihat saja, seperti biaya
perolehan dan biaya penjualan.

Sampai saat ini, manajemen merasa bahwa mereka telah membebankan
biaya pada seluruh produk tanpa memperhatikan sistem biaya yang digunakan,
perusahaan telah memperoleh keuntungan, sebagai akibat harga jual uang
cukup tinggi dibandingkan dengan biaya-biaya yang ditimbulkan oleh
organisasi dalam membuat produk-produknya. Oleh karena itu, CV. Baja
Prima Jasa Medan sangat memerlukan perhitungan biaya dan penetapan harga
jual yang akurat.

Berdasarkan uraian diatas maka penulis tertarik untuk melakukan
penelitian yang dituangkan dalam skripsi berjudul “Amnalisis Penentuan

Harga Jual Produk Beko Pada CV Baja Prima Jasa Medan”.

B. Perumusan Masalah
Berdasarkan uraian permasalahan diatas, maka dapat dirumuskan
permasalahan dalam penelitian ini, yaitu : Apakah penentuan harga jual produk

Beko yang diterapkan pada CV Baja Prima Jasa Medan sudah tepat?
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BABII

LANDASAN TEORITIS

A. Harga Jual

Sejarah membuktikan bahwa harga jual suatu produk atau jasa
ditetapkan oleh penjual dan pembeli dalam proses tawar-menawar. Seorang
penjual akan meminta harga jual lebih tinggi dengan harapan harga jual
tersebut akan diterima, sedangkan pembeli menawarkan lebih rendah dari
harga jual yang harus dibayar.

Dari transaksi tawar-menawar tersebut akan didapat suatu kesepakatan
yang akhirnya harga jual suatu produk atau jasa tersebut dapat diterima oleh
kedua belah pihak baik dari penjual maupun dari pihak pembeli.

Dengan adanya kondisi seperti itu maka secara tidak langsung
menuntut pihak manajemen untuk dapat merencanakan dan mengendalikan
biaya yang akan terjadi, sehingga dengan memperoleh informasi yang akurat
dan relevan pihak manajemen memiliki dasar dalam menentukan penetapan
harga jual yang dapat bersaing, dan tentunya harga jual yang ditetapkan tidak
lain adalah harga jual yang dapat menutupi seluruh biaya-biaya yang telah
dikeluarkan oleh perusahaan dan dapat menghasilkan keuntungan yang wajar.
1. Pengertian Harga Jual

Harga jual merupakan suatu hal penting, dimana harga jual merupakan
komponen besar dari kepuasan konsumen. Nilai produk adalah apa yang

UNIVERSITAQYHshKEN ABlisimen, jadi pembeli menetapkan nilai produk dari produk.
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Dari sudut pandang produsen, harga tentu saja mempunyai peranan yang
sangat penting, dimana harga ditentukan oleh berapa besar pendapatan
yang ingin mereka peroleh. Banyaknya jumlah produk sangat dipengaruhi
oleh harga jual produk itu sendiri. Jadi harga jual merupakan hal penting
atas suatu produk yang dijual baik bagi produsen maupun konsumen.
Harga adalah nilai barang atau jasa yang diungkapkan dalam satuan
rupiah (Rp) atau satuan nilai wang lainnya. Sedangkan harga jual adalah
nilai yang dibebenkan kepada pembeli atau pemakai barang atau jasa.
Dalam hal ini harga jual merupakan suatu yang dapat digunakan untuk
mendapatkan sejumlah kombinasi dari barang atau jasa serta
pelayanannya.

Dalam manajemen tradisional, produsen menentukan harga jual suatu
produk atau jasa dengan berangkat dari taksiran biaya penuh (full cost)
produk atau jasa kemudian ditambah dengan laba yang diharapkan. Seperti
yang dipaparkan oleh Mulyadi (2009 : 60) menerangkan bahwa:

”Harga Jual = Biaya Penuh (Full Cosf) + Laba memadai yang diharapkan”.
Sedangkan menurut Supriyono (2011 : 318) dalam bukunya yang berjudul
”Akuntansi Manajemen”, yang menerangkan bahwa:

“Harga Jual = seluruh biaya yang dikeluarkan + keuntungan yang wajar”™.
Dari pengertian yang telah dijelaskan diatas dapat disimpulkan bahwa
harga jual tentu saja mempunyai peranan yang sangat penting bila dilihat
dari sudut pandang produsen, laba yang diperoleh perusahaan dan

UNIVERSITASKMERsNn&RE Aidup suatu perusahaan sangatlah ditentukan oleh seberapa
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besar pendapatan yang diterima oleh perusahaan dan ini sangat bergantung
dari berapa banyak jumlah suatu produk yang telah terjual. Banyaknya
penjualan suatu produk sangat dipengaruhi oleh harga jual, baik bagi

produsen maupun bagi konsumen.

2. Penentuan Harga Jual

Penentuan harga jual merupakan masalah yang paling rumit sehingga
memerlukan kerja sama dan koordinasi dari ahli-ahli statistik, pemasaran,
teknik industri, dan akuntansi. Penentuan harga jual memerlukan banyak
fakta yang sebagian diantaranya tidak dapat dikendalikan. Penentuan harga
jual yang salah sering berakibat fatal pada masalah keuangan perusahaan
yang sekaligus akan mempengaruhi kontinuitas usaha. Misalnya, kerugian
yang terus menerus atau menimbunnya produk digudang karena macetnya
pasaran.

Menurut Supriyono (2011:332) “Harga jual adalah jumlah moneter yang
dibebankan oleh suatu unit usaha kepada pembeli atau pelanggan atas
barang dan jasa”.

Penentuan harga produk atau jasa merupakan fungsi manejer yang penting.
Kelangsungan hidup perusahaan dalam jangka waktu panjang tergantung
kepada keputusan harga jual ini. Harga jual yang ditetapkan harus mampu
menentukan semua biaya yang menghasilkan laba jangka panjang
sehingga dapat menghasilkan return yang wajar bagi para pemilik
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perusahaan serta mempertahankan dan mengembangkan perusahaan.
Penetapan harga jual berhubungan dengan sebagai berikut:
a. Kebijakan penetapan harga jual
Kebanyakan penetapan harga jual merupakan pertayaan sikap
manajemen terhadap penetapan harga jual. Dalam hal ini, manajemen
tidak menetapkan harga jual tetapi menetapkan faktor-faktor yang perlu
dipertimbangkan dan aturan dasar yang perlu diikuti dalam penetapan
harga jual.
b. Keputusan penetapan harga jual
Keputusan penetapan harga jual merupakan penetapan harga jual
produk atau jasa suatu organisasi yang umumnya dibuat untuk jangka
pendek. Keputusan ini diperoleh dari kebijakan penetapan harga jual,
pemanfaatan kapasitas dan tujuan organisasi.
Pada umumnya harga jual produk dan jasa standar ditentukan oleh
perimbangan permintaan dan penawaran pasar. Satu-satunya faktor yang
memiliki kepastian relatif tinggi yang berpengaruh dalam penentuan harga
jual adalah biaya.

Penentuan harga jual merupakan masalah yang kompleks, karena
penetapan dari harga jual memerlukan pertimbangan dari berbagai faktor
baik faktor internal maupun faktor eksternal perusahaan. Faktor internal
perusahaan diantaranya biaya-biaya lain yang relevan, laba yang

diinginkan, tujuan perusahaan, dan lain sebagainya. Sedangkan faktor
UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

Hal ini bisa berpengaruh terhadap situasi pasar yang tidak menetu
karena harga tidak seimbang.

¢. Biaya produksi dan operasi
Adalah biaya yang dikeluarkan untuk membuat barang dan biaya
produk tersebut bisa sampai ketangan konsumen. Berdasarkan
penjelasan diatas, maka dapat disimpulkan bahwa faktor-faktor yang
mempengaruhi dalam penetapan harga jual harus diperhatikan dan
dipertimbangkan menurut aturan dasar yang diikuti dalam penetapan
harga jual produk atau jasa, sehingga perusahaan tidak akan
mengalami kegagalan dalam menjual produknya dan pada akhirnya
tujuan perusahan tercapai. Banyak faktor yang mempengaruhi
penentuan harga jual, baik dipandang dari barang yang akan dijual

atau pasarannya dan biaya untuk membuat barang tersebut.

3. Strategi Penentuan Harga Jual
Untuk menentukan harga jual produk atau jasa pada suatu
perusahaan ada dua macam strategi yang dapat dilaksanakan, yaitu :
a. Skimming Pricing
Strategi penentuan harga jual produk atau jasa ini, yaitu dengan
menentukan harga jual mula-mula relatif tinggi, tujuannya adalah untuk

mendapatkan laba maksimal dalam jangka pendek.
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b.

Penetration Pricing

Strategi ini adalah kebalikan dari skimming pricing, strategi ini
menentukan harga jual mula-mula rendah dengan tujuan untuk
mendapatkan pangsa pasar yang lebih besar untuk produk atau jasa
tersebut dalam jangka pendek dan di masa yang akan datang akan

mendapatkan laba yang diharapkan.

4. Proses Penentuan Harga Jual

Proses penentuan harga jual berbeda-beda tergantung dari bentuk

pasar. Ada tiga bentuk proses penentuan harga jual, yaitu :

a.

Penentuan Harga Jual oleh Pasar ( market pricing )

Harga ditetapkan oleh mekanisme penawaran dan permintaan.

. Penentuan Harga Jual oleh Pemerintah ( government pr;icing)

Pemerintah berwenang menentukan harga terutama yang menyangkut
kepentingan umum.

Penentuan Harga Jual yang Dapat Dikontrol oleh Perusahaan
(administrated of business controlled pricing)

Harga ditetapkan atas keputusan dan kebijaksanaan perusahaan, namun
faktor-faktor mekanisme pasar dan peraturan pemerintah tetap

diperhatikan. Pembeli boleh memilih membeli atau tidak.
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Current Liabilities adalah Kewajiban lancar perusahaan.

Dari rumus di atas, dengan kata lain dapat dikatakan bahwa ROCE
adalah rasio yang menunjukkan efisiensi dan profitabilitas dari investasi modal
perusahaan. Dengan kata lain, ROCE merupakan indikator seberapa baiknya
perusahaan dalam memanfaatkan modal untuk menghasilkan pendapatan.
ROCE yang semakin meningkat menunjukkan efisiensi perusahaan dalam
memanfaatkan modal untuk memperoleh profit yang maksimal. Dengan
semakin tinggi efisiensi perusahaan maka kinerja perusahaan semakin baik dan
mendapatkan profit yang tinggi pula. Jika profit perusahaan meningkat maka
daya tarik investor atau calon investor untuk menanamkan dananya ke
perusahaan tersebut juga semkin tinggi. Dengan demikian, maka laba per
saham/earnings per share (EPS) yang dimiliki oleh investor tersebut akan

meningkat.
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BAB III

METODE PENELITIAN

A. Jenis, Lokasi dan Waktu Penelitian

1. Jenis Penelitian

Jenis penelitian dalam penelitian ini adalah penelitian deskriptif .
Menurut Sugiyono (2009 : 11) : “Penelitian deskriptif merupakan suatu
metode dengan terlebih dahulu mengumpulkan data, menyusun data,
mengolah data, dan mengelompokkannya sehingga diperoleh gambaran
yang jelas mengenai masalah yang diteliti”.

Berdasarkan pengertian di atas maka dalam penelitian ini akan
dipelajari masalah dalam suatu perusahaan, tata cara yang berlaku dalam
perusahaan serta situasi-situasi, sikap, pandangan, proses yang sedang
berlangsung, pengaruh dari suatu kejadian, pengukuran yang cermat
tentang perhitungan harga pokok produk dan harga jual produk oleh CV
Baja Prima Jasa Medan.

2. Lokasi Penelitian

Penelitian ini dilakukan di oleh CV Baja Prima Jasa Medan yang
beralamat di di J. Gagak Hitam (Ring Road) Komplek Bumi Seroja
Permai Blok K No. 82 Medan Sunggal Kota Medan Telp. 061-8447927.

3. Waktu Penelitian
Penelitian ini dilaksanakan mulai Maret 2016 sampai dengan Mei

UNIVERSITAS2QER) AlngRi Aeencana waktu penelitian sebagai berikut :

Document Accepted 22/2/24

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apaq@ tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24



Siti Aisyah Nasution - Analisis Penentuan Harga Jual Produk Beko pada....

UNIVERSITAS MEDAN AREA

© Hak Cipta Di Lindungi Undang-Undang

Document Accepted 22/2/24

1. Dilarang Mengutip sebagian atau seluruh dokumen ini tanpa mencantumkan sumber
2. Pengutipan hanya untuk keperluan pendidikan, penelitian dan penulisan karya ilmiah
3. Dilarang memperbanyak sebagian atau seluruh karya ini dalam bentuk apapun tanpa izin Univergitas Medan ﬁ'?ﬁ?nsitory.uma.ac.id]22/2/24





