BAB 1

PERNDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Berusaha untuk mendapatkan dan scoantiasa meningkatieo kewRungan
atau laba merupakan tujuan utams eetiap pecusataan. Hal ini pasti teijadi disetiap
perusahann yang pads awal didirikannya merupakan lembaga yang bertujuan
untuk mencan laba (bukan lembaga nirlaba). Baik perusahasan yang bergerak
dibidang perdagangan maupun perusahaan jasa.

Dalam era kompetensi yang semakin tajam, perusahaan — perusahaan
berlomba untuk menghasilkan produk atau jasa yang bermutu deogan harga yang
ceadah dengan berpedoman bahwa komaanen hanya dibeten) deugan biaya-biaya
untuk aktivitas penambah nilai. Hal ini terjadi karena persaingan didunia usaha
semakin kemt sehingga untuk mememangkan persaingan tersebut perusahasn
dituntut antuk menghasilkan produk yang berkuelitas dengan harga yang
kompetitif. Schingga sctiap perusahaan hasus berhali-hati dalam ntenentukan
harga jual produk atau jasanya.

Untuk merentukan harga jual yang kompetitif tidaklah mudah, umumnya
harga jual produk atau jasa ditentukan oleh pertimbxmgan penawaran dan
permintaan pasar, sehingga biaya bukanlah penentu harga jual. Selem koasumen,
jumlah pesaing yang memasuki pasar, harga jual yang ditetapkan pes2ing
scmuanya @engakan faktor yang mempengarubi terbentuknya harga jual yang

sangan sillit untuk diramalkar Satu satunya faktor yang memiliki kepastian relatf




snggi yang dapa! digunakan oleh manajetnen sebagai dasar untuk avenentukan
harga jual adalah biaya yang merupakan satu satunya fakior yang dapal
dikeudalikan manajemen dalam hal aenentukan harga jual, Penetapan harga jual
yang dihasilkan oleh para produsen mempunyai beberapa tujuan yaitu :
mendapatkan laba maksimal, mendapatkan kembalian investasi, dencegab atau
mengurang) persaingan, mempertahankan atau memperbaiki market share.

PT. Enscval Putera Megatrading Thk yang terictak di JI. Medan Tanjung
Morawa KM 9.5 Medan mengmekan perusalmap dagang yang bergevak dalam
bidang distnbutor bahan-bahan kimia alat-alatkedokteran, obat-obatan, dan
minuman kesehatan. Aktilitas pcrusahaan PT. Enscva) Putera Meganrading Tdk
pada saat ini berfokus pada penjualan micumas Hydro coco. Minuman Hydro
coco adalah minuman air kelapa asli yang sangat mcnyehatkan karena
mengandung bahan alami, mengandung elektzolit yang sesam) dengan cairan tubuh
dan a@cugandung vitamin B dan C yang membantu metabolisme dan daya taban
tubuh, juga asam amino yang bevfuags sebagas sitnber energi.

Dalam menentukan harga jual produk PT. Enseval Putera Megatradiog
Tbk memerlukan empat langkah sebagai berikut :

1. Memutuskan kategori biaya fimgsi bisnis mana yang harus dimasukkan
kedalam kompopen harga pokok ¢roduk Para manajer scharusnya hanya
memaatkkan unsur biaya yang relevan.

2. Menghitung biaya produksi langsung untuk tiap kategoii biaya relevan dari

laogkab pcr@ma.



