BAB I

PENDAHULUAN

A. Latar Belalang Masakh

Situas posawgan yang semakin kompetitif juga dialami cleh
pensahaan yang bergeak di bidang distributor di dalam memazarkan
produknya untuk mencapai tingkat volume penjualan yang optimal, sekaligus
untuk mempaoteh kepsrcayaan dant perusahaan induk sebsgai distributor
utama dalam ocmasarian produknya, maka pensahaan yang bergerak
dibidang distnbutor perslu mendapkan stategl pemssaran yang lersncana
dengan batk agar mampu bevtahan menghadapt persaingan tersebut.

Sexdah bawng selesi divnad dan sisp untuk dipesarkar, tshap
selamjutnya dalam groses pemssaran adalah menentukan metode dan rute yang
akan dipakai uotuk menyalurkan barang tersebul ke pasar. Mal ini menyangkul
masalah penermuan strategi penyaluran, tesmasuk pemilihan saluran distibusi,
penanganan secara fisik dan distnbusi fisik.

Peojualan mesupakan bagian dart pvoses saluran distribusi. Setsp
perusahaan yang menghasiikan barangfjasa past melakukan kegiatan
pejualan (ndikasi matkAwramnya pemualan dapat dikhat dan volume
pemjualan yang @ibhurun pada periode tertentw. Volume penjualan
menunjukkan taggy/endahnya tiogle) penjualan yang terjadi pada perusahaan
pada kunmm waktuw/periode tertentu. Saluran disthbusi ini sangal besar

pengwuhaya bagi pemasaran suatu produk, sebab produk yang haggimanspun
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semptonanya tidak berarti apa-apa bila produk tersebut jauh daii jangksuan
bonsumen baik dalam pengextiao jarak maupun wakitu, agar produk tersedut
selalu tersedia pada saat dibutuhkan

Saluran distiibusi yang terlalu panjang mungkin aken meagakibatkan
biaya yang tingg atav sebaliknya safuran distnbusi yang pendek
@mengakibatkan tidak efektifoys pemyaluran produk pada konsumen, oleh
karena itu diperfukan penentyan panjangnya saluran distidbusi.

PT. Mestka Sakti Medan bergerak dalam bidang usaha distnbutor
untuk obat-obatan, ajat-alat cukur sepert . Gillette, Goal, Sikat Ggi Oral-B
dan Komestk. Untuk dapat mernasuki pasar yang ad4 dalam rangka memenuh)
penninman akan produk Gillette, sehingga dapat meningkatkan volume
pemyualan, maka daiam hal u saluran distribusi sangat memegang peranan
dalam memenuhi pammtazn pasar dan memperluas jaringan pasar. Inilah yang
mendorong penulis untuk @engusulkan penelitian di bidang saluran distribusi
produk Gillette pada PT. Mestika Sakti Medan dengan judul : “Peranan
Saluwran Distribnei Dalam Meniogkatkan Volume Penjualan Produk

GiBente Di PT. Meotde Sakti Medan®,

B. Rumusan Masalab
Berdasarkan lasar belalang masalah yang telah diuraikan di alas, maka
yang menjadi pokok permasalabannya adalab “Apakab ada hubumgan antara
salusan distribusi terkadap peninglaias volume penjualan di PT. Mesula Sakti

Medan?”
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