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KUESIONER PENELITIAN

No Responden
Jenis Kelamin ;
Usia
Pekerjaan
KETERANGAN
SS : Sangat Setuju
: Setuju
R : Ragu-ragu
TS : Tidak Setuju
STS : Sangat Tidak Setuju

Petunjuk Pengisian

Berilah salah satu check list (V) pada jawaban yang anda rasa benar yang tertera

dibawabh ini :

Promosi (X)
Indikator Promosi

1. Periklanan (Advertising)

No Tanggapan
i SS S R TS ]_STS

lklan yang dibuat dapat menank
perhatian pembeli

Keinginan untuk membeli timbut setelah
2 | melihat &lan yang di buat oleh

perusahaan

UNIVERSITASMEDAN AREA




2. Promosi Penjualan (Promotion Selling)

No

Peirya aan

SS

STS

Batik danar hadi sering memametkan
produknya daiam pameran batik

Batik danar hadi menggunakan alat seita
metode yang di awasi perusahaan dalam
membujuk konsumen

3. Publisitas (Publicity)

No

Pertanyaan

Tanggapan

SS

TS

STS

Batik danar hadi menggunakan media
televisi dalam melakukan promosi

Batik danar hadi ikut dalam kegiatan
kerja saspa dengan pihak lain untuk
memamerkan produknya

4. Pc¢njualan Pribadi (Personal Selling)

No

Pemyataan

SS

TS

STS

Penjual sangat ramah dalam menjual dan
melayani korsumen yang ingin membeli
produk batiknya

Para peqjual sangat kreatif dalam
memameskan dan menawarkan produk
batiknya : r

5. Preduct Display

No

Pestanyaan

Tanggapan

SS

S

R

TS

STS

Penyusunan  barang.barung  ditoko rapi
sehingga mudab dilihat dan menarik

perhatian

Produk babk diletakkan ditempat yang
mudah dilihat pembcli

UNIVERSITASMEDAN AREA




Volume Penjualan (V)
Indikator Volume Penjualan

1. Harga
No Tanggapan
i ol SS R LTS | SIS
) Harpa yang ditawarkan masih dalam
taraf terjangkau
2 Para konsumen atau pclanggan lidak
pernah mengeluh tentang harga
2. Kualitas
No Tanggapan
Pernyataan 35S R TS TS
: Kualitas produk batik sudah teryamin dan
banyak konsumen yang pctcaya
2 Perusahaan selalu mempcertahankan
kualitas produk batik yang baik
Karena kualitas barang yang terjamin,
3 membuat konsumen Iébih seting kembali |
3. Salurag Distribusi
No : Tanggapan
i SS R | 1S | STs
] Perusabaan tidak hanya menawarkao
produk batik di indonesia
2 Pendisiribusi produk batik kcluar negeti
dapat meningkatkan omset penjualan
4. Produk
N Pernyataan g
» : SS R | TS | sTs

Produk yang terbasu atau yang sedang
tren lebih banyak terjual

Desain yang baik membuat produk batik
2 | menjadi daya tarik konsumen atav

pelanggan

Perusahaan selalu mencrima  saran
3 | perbaikan yang di perfukan dalam desain
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Kepada Yith.
Dekan Fakultas Ekonomt
Untversitas Mudan Anca

Hal - SURAT KETERANGAN SELESAI RISCT

Dengan tlormat,
Kami PT.Batik Danar Hadi Cabang Medan dengan ini Menerangkan 3ahwa;

* Naua - ERVINA
« NPM - 07.832.0057
«  Program Study £ Management

Yang bersangkutan benar telah melakukan Riscet di PT Batik Danar Hadi Cabang Medan
dari Tungpa! 15 Januari s/d 10 Maret 201 1. Yang bersangkutan juga Melakukan Riset
dengan baik

Demikian surat ini kami buat semoga bisa dipergunakan dengan sebaik-baiknya sesuai

dengan keperluan,

Hormat Kami

Pimpinaa PF.Ba0k Danar iadi
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UNIVERSITAS MEDAN AREA
FAKULTAS EKONOM!

lalan Setla Budl Mo, 78 B/ Sa!. Sarayu No. 70 A, Telepon {081) 8225802.5214875 Madan - 20120

Nomor : 883 /F3/1.L.b/2e): 12 Januan 2011
Perihal : 1zio Pengambilar Oata

Yth, Pinpinan

PT. Batik Danar Hadi Cabang Medan
di

Medan

Dengan hotmat,

Bersama int kami mohon kesediazn Bapak / Ibu untuh iviemberikan izin dan kcsempatan
kepada mahasiswa Fakultas Ekonomi Univetsi as Medan Are, terscbut dibawah ini

Nama : Ervina ,
No. Stambtk : 078320057 - .
Jurusan : Manajenien

Unwk melaksarakan pengambilan data pada PT. Batik Danar Hadi Cabang Meday guni.
menyusun skripsi yang berjudul: * Pengaruh Promosi Terhadap Volume Penjuatan Pada
PT. Batik Danar Hadi Cabang Medsn .

Perlu kami jelaskan bahwa penganmibilan data dimaksud adalah semata — mala untuk tulisan
ilmizh dap merupakan salah sat syarat bagi mahasiswa tersebut untuk meagikuti ujian
Sarjana pada Fakultas Ekonomi Universitas riedan Area

Kami mohon kiranya diberikan kcmudahan dajiain pengambilan data vang dip:rlukan. seria
membenikan surat ketesangan yang menyataiun Tclah Selesai melakukan penelitian.

Demikian kami sampaikan atas perliatias dan kerjasama yang baik diucapkan tetimakasik..
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