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PENDAHULUAN 

Setiap perusah.aan mcmpunyai tujuan utama yaitu mendapatkan 

kenntungan. fjal ini dilalcukan untuk kelangsungan hidup pemsahaan dalrun 

jangka panjang. Salah satu usaha yang digwW;an oleb produsen ataupun 

pemsahann dalam bidang pema.saran untuk �gkatkan produksi yaitu 

melalui kegiatan promosi. Promosi dilalrukan perusahaan untuk 

memperkenalkan produk kepada caJon konsumen yang ditawarkan oleh 

pemsahaao 

Promosi merupakan salah satu kegiatao terpcnting yang harus 

dilaksa_nakan oleh suan1 perusahaan dalam men.:apai tujuan perusahaan. 

Pentingnya promosi pada saat ini saogW: disadari. terutama dengao adanya 

persaingan yang sangot tajam. Promosi bagi dunia usalUI sangatlah 

meoentukan kontini utas tcrhadap produk yang ditawarkan, terlebih produk 

tersebul merupakan barong mewah dan berharga, misalnya produk sepeda 

motor yang ditawarkan PT. Trabi Putra Jaya Medan. 

PT. Trabi Putnl Jaya Medan merupakan salah satu dealer resmi yang 

bcrgetak dibidang automotive yang menyalurkan sepeda motor khususnya 

didaerab Sumatra Utara. Promosi yang dilakukan perusah.aan dalam 

memperkenalkan produk yang diproduksioya membutuhkan biaya yang tidak 

sedikit sehingga promosi tcrsebut harus dilakukan dengan bnik. Keberhasilan 

promosi yang dijalankan nkan diketaliui dengan peningkotan pcnjualan pada 
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perusahaan tersebut.. Apabila volume penjualan meningkat setiap tahunnya 

maka kelangsungan hidup untuk jangka panjang akan teljamin. Karena pada 

dasarnya promosi dilakukan untuk meningkatkan volume penjualan terhadap 

produk yang ditawarkan perusahaan disertai informasi yang lebih aktratif. 

Kegiatan promosi yang dilakukan untuk memperkenalkan produk yang 

ditawarkan perusahaan harus sesuai dengan kemampuan biaya operasional 

perusahaan. Dalam hal ini promosi merupakan cam atau alat bagi perusahaan 

untuk mengkomunikasikan produk yang perusahaan tawarkan kepada 

konsumen. 

PT. Trabi Putra Jaya Medan melakukan promosi yang baik, maka 

dengan demikian akan menimbulkan peningkatan volume. Peningkatan 

penjualan sangat dipengaruhi oleh kegiatan promosi yang benar-benar disusun 

serta dijalankan dengan b:lik dan terarah. Jika promosi yang dijalankan oleh 

perusahaan tidak baik, maka volume penjualan akan menurun. Oleh karena itu 

setiap perusahaan akan melakukan promosi yang baik guna menghasilkan laba 

yang maksimal. 

PT. Trabi Putra Jaya Medan dalam memperkenalkan produknya dan 

menarik konsumcn sebagai pembeli dcngan menggunakan promosi yaitu 

antara lain: melalui periklanan (surat kabar, brosur, spanduk dan sebagainya). 

\ 

promosi penjualan (berbagai hadiah dan pameran), penjualan pribadi (melalui 

sales eksecutif dan sales counter). Dari bentuk-bentuk promosi yang 

digunakan perusahaan, sarana periklanan memegang peranan penting dimana 

bampir scmua jenis perildanan digunakan oleh pihak perusahan seperti : 
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