RINGKASAN

Muhommad Abdullah Effendy : Analisis S.W.O_T. Datam Menghodapi Persaingan Pado
P.I. Asuang Jiwa Sequss Life Cabong Medan 5, ( dt bowah bimbingon Cra. Hj, Rafiah
Hasibuan, MM, sebagai Dasen Pembimbing | dan Hely Syohiial, SE. Msi, sebagoi Dasen
Pembimbing {1 }.

PT. Asuransl Jiwa Sequis Life Cabang Medan 5 adalah perusahaan yang
bergerak dibidang asuransi khususnya asuransi jiwa, yang merupakan perusahaan
potungan aniara New York life Worldwide Halding Inc. dengan PT, Gunung Sewu
Kencana.

Masalch yang diiumuskan penulis adalah. “Apakah siralegi pemasaran jasa
asuransi  yang di terapkan peruschaan belum mampu mengaiasi pefsaingan guna
meningkatkan valume penjualan yang di haragpkan”. dan hipatesls yang diambil yaitu
melalui penerapan andfisls SWOT [ Sireigth, Weakness, Oppartunities. Threats } secara
ceimad, di harapkan perusahaan dapat meningkalkan valume penjualannya seria
stralegi pemasaran yang direncanakan dan dijalankan akan efekt! dan efisien .

Sebagai bahan peibandingan aniara teari don prakiek serta mengetahui
penerapan siralegi yang di terapkan peruschaan melkolut analisis SWOT dopol ditarik
sualu manfaat dasi penelifian yoilu unluk mengelahui program jasa asuransi yang
perlu dilakukan oteh perusahaan, dalam kegialan usahanyo dan uniuk mengetahui
dengan peng-impiemenlasion SWOT dalam usaha meluaskan jaringan pemasaran
vyang dilerapkan pada kandisi yang nyala. serla dapal mengetahul masalah yang
bermubungan dengan keglalan usaha peiusahaan. Metode penelilian dengan
penelitian kepusiakaan dan penelilian lapangan serfa analisis data bersifat kuaktofif
u o keantitatit.

Bersasorkan penelition yang telah diakukan dan setelch melakukan analso

dan evaluasi. diperaleh sualu kesimpulan bohwo pengonalisoan SWOT yang
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diterapkan aleh Sequisi.ife antara lalin Streigth, Weakness, Opportunities, dan Threats
telah mampu mengatasi persaingan dan meningkatkan valume penjualan dengan
baik , terbukii dengan dl terimanya berbagal penghargéan atas kinerja perusahaan
selamaInl.

Keblakan penetapan harga polk, peleyanan. strategl dan bauian pemasaran
mempunyal pengaruh yang besar terhadop peningkatan volume penjualan seperti
yang diharapkan cleh perusahaaun. nian i dibukikan dengal neeoingkatnya Jumiah
pendopatan perisahocan dari tahun ketohun yang mengantarkan perusahoan
menjadi salah satu perusahaaon asuransi terbesar yang ada di Indanesia.

Untuk lebh meningkatkan Kkinefio peiusahaan dimosa mendatang penulis
mencaba memberikan beberapa saran yang digjukan berdasarkan anatisa penulls
seloma mass penelition antara ain .

I. promosi meivpokan suvatu cora untuk memperkenalkan jents produk
peiusahaan. dengan gencarnya promosi Yang dilakukan baik media cetak,
elekironik, telekemunikasi maoka masyarakat akan leblh mengenal prafit
perusahaan ser'a visl dan misi kedepaonnya dalam hal mensejahteiakan,
mengcaver iwa nasabahnya dalam hal financial.

2. Kantoir tempat béeraperasinya suatu usaha merupakan hal vang sangat
penting karena gambaran suatu perusahaan yang besar bhukan hanya
dillhat dori kinefjanya saja melalnkan bisa dillhat dariletak dan gedung yang
sirategls tempat peivsahaan ilu beroperasl. sehingga di harapkan kedepan

Sequis Life cabang Medan 5 dapat memperhailkan masalah tersebut.
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