
RINGKASAN 

Elen Lidang Situmorang (2010). Allalisis Pengaruh Saluran Distribusi 
Dalam Meaiogkatkao Peojualan Gas pada PT. Perusabaan Gas Negara 
(Penero) tbk SBU Ill Sumbagut Medan. Dibawah bimbiogao Bapak Muslim 
Wijaya, SE, MSI aelaku pembimbiog I dan lbu Dra. lsnanlah, LKS, MMA 
salaku pembimbing n. 

Pemasaran merupakan kunci keberbasilan suatu perusahaan, oleb karena 
itu penman pemasaran menjadi sangat penting terutama distribusi yang 
merupakan ujung tombak peru.sah.aan. Distn'busi berperan da1am menyalUikan 
produk ke pasar sasaran. Oisampiog itu pemiliban saluran distribusi yang tepat 
membuat produk yang dibasilkan sampai kepada konsumen tepat waktu. Sebingga 
akan mingkatbn volume penjualan. Begitu pula balnya dengan PT. Perusahaan 
Gas Negara (Persero) tbk SBU ill Swnbagut Medan sebagai distributor gas yang 
melaksanakan pembelian gas dari produsen PT. PERTAMINA dan menjual 
langsung kepada konsumen akhir yaitu rumah tangga, komersial dan industri 
melalui jaring pipa distribusi. 

PT. Perusahaan Oas Negara (Persero) Thk SBU Distribusi Wilayah ill 
Swnbagut Medan merupakan perusahaan perseroan terbatas yang bergerak daJam 
bidang usaha mendistribusikan gas untuk kepentingan wnum. Perusahaan dalam 
melaksanalam al.1ivitasnya tidak terlepas dari masalah. Masalah yang paling 
pokok yang dihadapai oleb perusahaan adalah terbatasnya pasokan gas dari 
pemasok (PT. PERTAMINA). Untuk itu perusahaan sedang menanggulangi 
dengan mencari sumber pasokao gas baru.. 

Dalam penelitian ini penulis menggunakan penelitian kepustakaan, 
wawancara, observasi dan angket sebagai aJat pengumpulan data dan sumbernya 
langosng dari perusahaan dan buku yang berkaitan dengan tulisan. Untuk 
mengetahui/ menguji analisis diatas penulis memankai tebnik analisisi data regresi 
tinier sederhana yaitu: Y • a+ bX. Adapun permasalahan dalam skripsi ini adalah 
penulis memberikan kesimpulan sementara (bipotesis) adalah sebagni beril'1lt 
"Adanya peogarub positif atau kuat antara saluran distribus deogan peningkatan 
volume penjualan gas". 

Dari basil penelitian diperoleh persamaan Y � 7,86 -t 0, 72X untuk 
mengetahui tingkat bubungan saluran distribusi (variabel X) dengan volume 
penjualan (varabel Y). Nilni korelasi r = 0, 708 yang lebib besar dari r tabel yaitu 
0,270 artinya pengarub salwao distribusi signifikan terbadap meningkatnya 
volume penjualao dan nilni kontribusi (D) saluran distribusi sebesar 50, I% 
tmu!dap penjualan. Dan Thilllaa > t_. (6,94> 2,010) sebingga Ha di terima dan Ho 
di tolak. 
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