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Kuesiooer Aoaluis Penprub Saluran Distribusl Dalam Meniogkatlwl Penjualan 

Gas Pada PT. Perusab .. n Gas Negara (Persero) Tbk SBU Distribwi Wilayab tn 

Sumbagnt Medan 

I. ldentitaS Reponden 
Nama 
Usia 
J. Kelamin 
Pendidikan 

0 Pen:mpuan D Laki-Laii 

2. Pertanyaan hanya untuk kepentingan penelitian ini saja. 
3. Cara pengisian: Berikan Ianda checklist ( .,J )padajawaban yang anda pilih. 

4. Sangat Seruju : SS 
Setuju : S 

Tidak Setuju : TS 

Ragu-Ragu : RR 
Sangat Tidak Sertuju : STS 

Pertaoyaaao Variabel X (Saluran Distribusi) 
No. Keterangan 
I. Sal wan distribusi berpengaruh terhadap volume 

penjualan. 
2. PT. Pertamina meminta infonnasi dalam hal pelayanao 

pendistn"busian gas kepada perusahaan 

3. PT. Pertamina selalu tanggap bila terjadi masalah 

dalam pendistri bus ian gas. 
4. PT. Pertamina mengawasi dan mengevaluasi saluran 

distribusi gas pada perusahaan. 
5. Pada saat im pendistribusian gas oleb PT. Pertamina 

berjalan dengan baik dan lancar. 
6. Pendistribusian gas dati PT. Pertamina merupakan 

faktor utama dalam peningkatan pennintaan gas oleh 
konsumen. 

ss s RR TS STS 
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7. Permintaan gas selalu dapal dipenuhi oleb PT. 

Pertamina dan sesuai dengan jumlah pmnintaan. 

8. Pendistri busian gas PT. Pertamina yang baik dan 

terarah juga dapat meningkatkan penjualan perusabaan. 

Peruoyau Yariabel Y (Yolame Peajaalaa) 

No. Keterangan ss s RR TS STS 

I. Lancamya pendistribusian gas dari PT. Pertamina sangat 

berpengaruh terbadap peningkatan volume penjualan 

perusahaan. 

2. Permintaan gas oleh koosumen setiap tahun mengalami 

peoingkatan. 

3. Volume penjualan gas oleh perusahaan dari tahun ke 

tahun meningkat. 

4. Sebagai distributor gas, perusahaan mempunyai 

tanggung jawab dalam memasarlcan produk sesuai 

dengan permintaan konsumen. 

5. Target penjualan perusahaan selalu terpenuhi 

6. Untuk meningkatkan penjualan gas perusahaan, PT. 

Pertamina harus menambah jwnlah pendistribusian atau 

pasokan gas kepada perusahaan. 

7. Dalam meningkatk.an penjualan, perusahaan harus 

mencari pasokan gas baro untuk memenuhi pennintaan 

kon.sumen 

8. PT. Pertarnioa harus selalu melakukan perbaikan saluran 

I distribusi gas. 
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