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Perkembangan ekonomi yang semakin pesat pada dewasa 1m menyebabkan
tingkat persaingan vang semakin meningkat pula diantara berbagai perusahaan
baik perusahasn vang menghasitkan barang-barang maupun pecusahaan jasa.
@®leh sebab 1tu setiap perusahaan yang melaksanankan kegiatan pemasaran dar
hasil produksinya dituntut untuk mampu bersaing dengan perusahaan yang
memproduksi barang sejemis lainnva. Sebailiknya apabila perusahaan tidak
mampu bersaing dengan perusahaan sejenis lainnva, maka perusahaan tersebut
akan sulit mempertahankan kelangsungan hidupnya dan pada zkhirnya akan
gutung tikar

Untuk dapat bersamg dengan perusahaan maka salah satu faktor yang harus
dilaksanakan oleh perusahaan adalah melaksanankan suatu kegiatan promosi
vang efekuf Dengan kegiatan promosi vang dilaksanakan, perusahaan
mengharapkan akan dapat menaikkan jumlah penjualannya dan bag: perusahaan
vang sudah berjalan baik, dengan kegiatan ini mengharapkan agar omazet
penjualan vang telah dieapai dapat dipertahankan.

Kegatan promosi tidak hanya mampu menaikkan omaet penjualannya tetapi
juga memberikan keuntungan-keuntungan sampingan lainnya. Misalnya dapat

meningkatkan efisiensi penggunaan modal keija dan lain sebagainya.
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Oemikian pentmgnya kegiatan piomosi vang dilakukan oleh petusahaan
Dengan kegtatan promos: yang efektif suatu perusahaan akan mempunyvai
peluang untuk memenangkan suatu persamgan yang pada akhimva akan
memperluas dan mempeitahankan dari pada pasar yang dimiliki. Bgian pasar
vang luas akan memperkokoh kedudukan perusahaan PI. Kimia Farina
{Persero) Tbk, Medan d: tengah-tengah perusahaan lamnya

Berdasadan hal-hal tersebut diatas, penulis merasa tertank untuk
mengetahw lebih lanjut mengenai kegiatan promosi vang dilakukan oleh
perusahaan, schingga dalam hal tm penulis mencoba membuat suatu tulisan
ilmiah  dengan  suatu  judul “PERANAN PROMOS! DALAM
MENINGKATKAN VOLUME PENJUALAN PADA PT. KIMIA FARMA

(PERSERQO) Tbk MEDAN.
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