
R!NGKASAN 

RAMSES PANDAPOTAN SlLAEN 00.830.0114 Kebijaksanaan Promosi 

dalam Mcningkalkan Volume Penjualan Pada PT. WJCAKSANA OVERSEAS 

INTERNATIONAL. Tbk 

CABANG PEMATANG SlANTAR (dibawah Bimbingan Ora. Hj, RAFIAH 

HASIBUAN, MM sebagai Pembimbing I serta HERY SY AHRIAL. SE, MSi scbagai 

Pembimbing JI. 

Kcgiatan Pernasarnn yang dilakukan oleh Perusahaan adalah sebagai usaha untuk 

menjalankan roda perusahaan guna mendapatkan laba atau keuntungan yang sebesar

besarnya dalam meningkatkan kesejahteraan karyawannya. Kegiatan pemasaran ini 

bukan hanya untuk memasarkan produk saja akan tetapi juga memperkcnalkan badan 

usaha atau perusahaan kepada masyarakat umum sebagai konsumcn ataupun pemakai 

produk yang dipasarkan. Agar konsumen dapat membcri kcpercayaan kepada 

perusahaan, karena dcngan kepercayaan yang baik akan menjamin penjualan yang baik. 

PT WICAKSANA OVERSEAS lNTERNA TIONAL sebagai perusahaan yang 

mcmproduksi berbagai produk minwnan ringan dan rninuman segar dan memasarkannya 

kepada konsumen khususnya di daerah. Cabang Pematang Siantar dan sekitamya yang 

dalam jangkauan pemasarannya. Dalam memasarkan produknya PT. WICAKSANA 

OVERSEAS INTERNATIONAL Tbk Cabang Pematang Siantar tidak mengalami 

kendala yang berarti karena perusahaan tcrsebut telah memiliki kepercayaan dari 

konsumen PT. WICAKSANA OVERSEAS lNTERNATIONAL memasarkan produknya 

dengan bekerjasama dengan penyalur langsung atau retailer ataupun agent besar dan kecil 

dalam memasarkan produknya agar dapat dinikrnati oleh masyarakat atau konsumen. 
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Berdasarkan analisis dnl:im cva!U:1Si dapal ditaik kesimpulan yailu : 

I. PT. WlCAKSANA OVERSl:J\S INTERNATIONAL, Tbk Cabang Pematang Siantar 

adalah pernsahaan yang mcmproduksi makanan ringan dan minuman segar dengan 

berbagai macam produk agar dapal mcnarik minat dan kepercayaan konsumcn. 

2. Median yang digunakan dnlam mcmpromosikan produk 1erscbut adalah advertising 

( Televisi, radio, majalah, papa roli, brosur, papan reklame, spanduk dan lain-lain). 

3. PT. WJCAKSANA OVERSEAS JNTERNATIONAI� Tbk Cabang Pematan Siantar 

dalam memasarkan produknya bekerjasama dengan pen)·alur·penyalur lainnya agar 

dijangkau olch koMumen. 

Oengan kesimpulan yang tclah disarnpaikan diatas bahwa PT. WICAKSANA 

OVERSEAS INTERNATIONAL, Tbk Cabang Pematang Sianlar tclah mclaksanakan 

kebijaksanaan prornosi dalam rneningkalkan volume penjualan dengan baik terbukti 

dengan peningkatan penjualan dari 1ahun ketahun . 
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