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PT. TIRTA BUMI MEDAN PERKASA adalah Badan usaha mlik suwasta yang
bergerak di bidang produksi pengadaan Air Minum dalam kemasan

Terletak di jalan Sci Besitang No. 16. Medan

Berdasarkan penclitian yang difakukan penulis, perusahaan i menghadapi masalah
vang dapat diruinuskan sebagai beniku:

Apakah ada peparuh salurat distiibusi terhadap peningkatan volume penjualan pada
PT Tirta Buo Medan Perkasa ?

Sebagat jawaban sementara alas musalah 1erscbut adalah terdapal pengaruh sangat
kuat antar Saluran Distabusi Terhadap Volume Penjualan Produk pada PT.Tita
Bumi Mcdan Perkasa, dingau dan hasil pemualan, jumlah  saluran distribusi yanpg

dizunakan dan bentuk safuran distnibusi yang digunakan.

fm berart antara saluran distoihuasi dengan volume penjualan terdipat hubungan
vang sangat kual yang beramm hypuotesa ditenima. Sclanjuinya sastan yang dapat
dibcrikan peneliian kiranya perusahaan memngkatkan pemasaranya dengan cars

menambah saluran distribustnya dan tenaga pemasaran yang lebih berpengalaman.
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