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Hearga merupakap nilai atau sesuam yang disershkan didalam gevtukaran untuk
memperoleh sesualu barang atau jasa. Harga yang ditetapkan oleh gerusahzan harus
berdasackan faktor intemal dan faktor ekstemal. Didalam menetapkan harga suatu
produk, perusahaan dapat memilih apakah menggunakan penetapan harga berdasarkan
perinintaan, ataukah penetapan harga berdaswkan biaya, ataukah penetapan harga
Berdasarkan harga yang telah ditetapkan oleh pesaing. Penetapan harga tersebut
hendaknya dievaluasi dan disesuaikan dengan situasi dan kondisi yang berlaku, sehingga
dapat menguntungkan pecusahaan dan meningkatkan volume penjualan perusahaan.

Saluran distribusi merupakan sistem atau strategi yang digunakan oleh perusahaan
untuk menyalurkan produk yang dibasilkan binggm sampai kekoasuraen akhir atau
konsumen bisnis (industn). Sistem ini dapat dilakukan dengan penyaluraa langsung atau
dengan penyaluran dengan institusi pemasarap. Masing-masing sistem penyaluran ini
memiliki keuntungan dan kerugian tecseadin, sebingga perusahaan hasus teliti
menggunakan sistem penyaluran mana yang paling menguntungkan untuk meningkatkan
volume penjualan perusahaan.

Tujuan dilakukannya penelitian ini untuk mengetahui pengaruh antara kebijakan
harga terhadap volume penjualan, saluran distribusi dengan volume pexnjualan, dan secara
simulian ankera kebijakan harga dan salurar distribusi dengan volume penjualan pada PT.
Pusti PPD Surnatra Utara. Selain iy, untuk mengztabui seberapa kuat hubungan antara
variabel-vanabel kebijakan harga dengan variabel volume penjualan, variabel saluran
diswibusi dengan variabel volume penjualan, dan secara simultan antara variabel
kebijakan harga dan saluran distiibusi dengan variabel volume penjualan.

Teknik pengumpulan data pada penelitian ini adalah dengan menyebarkan angket
(kuesioner) dan dokumentasi. Sedungkan teknik analisis data dengan menggunakan
statistik deskriptif, uji bipotesis dengan menggunakan analisis SPSS versi 13,0.

Berdasarkan hasil uji bipotesis yang telab dilakukan dengan menggunakao
analisis regresi lineac sederhana dan regresi linear berganda, diperoleh bahwa terdapat
hubungan yang kuat (0,676) antaia kebijakan harga dengan volume penjualan, sedangkan
probabilitasnya sebesar 0,022. Besamya pengarub antara variabel kebijakan harga dan
votume penjualan sebessr 45,8%. Besamya hubungan antasa variabel saluran distribusi
dengan volume penjualan menunjukkan hubungan yang kuat (0,720), dengan probabilitas
scbe=ar 0,012. Pengaruh anseza variabel saluran distribusi dan volume penjualan sebesar
51.8%. Hubungan secara simultan antara vanabel kebijakan harga dan saluran distribusi
dengan volume penjualan menunjukkan hubungan yang kuat (0,792), dan probabilitas
sbecar 0,019. Pengaruh secara simuitan antara variabel kebijakan hargs dan saluran
distbusi dengan volume petijualan sebessr 62,7%.
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