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Harga merupak.an nilai atau sesuatu yang diserahkan didalam pertukatan untuk 
memperoleb sesuatu barang atau jasa. Harga yang ditetapkan oleh pemsahaan harus 
berdasarkan faktor internal dan falctor ekstemal. Didalam menetapkan harga suatu 
produk, perusahaan dapat memilib apakah menggunakan penetapan harga berdasarkan 
pennintaan, ataukah penetapan harga berdasarkan biaya, ataukah penetapan harga 
berdasatkan harga yang Ielah ditctapkan oleh pesaing. Penetapan harga terscbut 
hendaknya dievaluasi dan disesuaikan dengan situasi dan kondisi yang berlaku, sebingga 
dapat menguntungkan perusahaan dan meningkatkan volume penjualan pen1sahaan. 

Saluran distribusi merupakan sistem atau strategi yang digunakan oleb perusabaan 
untuk menyalutkan produk yang dihasilkan hingga sampai kekonswnen akhir atau 
konsumeo bisnis (industri). Sistem ini dapat dilakukan dengan penyaluran langsung ntau 
dengan peoyaluran dengan iostitusi pema.saran. Masing-masing sistem penyaluran ini 
memiliki keuntungan dan kerugian tersendiri, sebingga perusahnan harus teliti 
menggunakan sistem penyaluran mana yang paling menguntungkan untuk meningkatkan 
volume penjualan perusabaan. 

Tujuan dilakukannya penelitian ini untuk mengetabui pengaruh antara kebijakan 
harga terbadap volume penjualan, saluran distribusi dengan volume penjualan, dan secara 
simullan antara kebijakan harga dan saluran distribusi dengan volume penjualan pada PT. 
Pusri PPD Sumatra Utara Selain iru, untuk mengetabui seberapa kuat hubuogan antara 
variabel-variabel kebijakan harga dengan variabel volume penjualan, variabel saluran 
distribusi dengan variabel volume penjualan, dan secara simultan antara variabel 
kebijakan harga, dan saluran distribusi dengan variabel volume penjualan. 

Teknik pengumpulan data pada penelitian ini adalah dengan menyebarkan angket 
(kuesioner) dan dokumentasi. Sedangkan teknik analisis data dengan menggunakan 
statistik deskriptif, uji bipotesis dengan menggunakan anal isis SPSS versi 13,0. 

Berdasarkan basil uji hipotesis yang telab dilakukan dengan menggunakan 
analisis regresi linear sederbana dan regresi linear berganda, diperoleh bahwa terdapat 
hubungan yang kuat (0,676) antara kebijakan harga dengan volume penjualan, sedangkan 
probabilitasnya sebesar 0,022. Besamya pengaruh antara variabel kebijakan barga dan 
\'Oiume penjualan sebesar 45,8%. Besamya hubungan antara variabel saluran distribusi 
dengan volume penjualan meounjukkan hubungan yang lruat (0,720), dengan probabilitas 
sebesar 0,012. Pengaruh antara variabel saluran distribusi dan volume penjualan sebesar 
51,8%. Hubuogan secara simultan antara variabel kebijakan harga dan saluran distribusi 
dcngan \Oiume penjualan menunjukkan hubungan yang kuat (0,792), dan probabilitas 
scl-esar 0.0 19. Pengaruh secara simultan an tara variabel kebijakan harga dan saluran 
dislribusi deogan volume penjualan sebesar 62,70..4. 
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