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Lembar Wawancara 

Objek wawancara 

Tempat wawancara 

: Analisis Pcrhitungan Harga Jual 

: P1 Kharisma Kania Graha Medan 

No Pertanyaan Ya Tidak Argument 
I Apakah hargajual rumah yo sangat mempengaruhi 

yang ditentukan oleh permintaan rumah dan 
perusahaan akan konswnen akan 
mempengaruhi membandingkan harga jual 
permintaan rumah bagi rumah dengan pcrusahaan lain 
konswnen yang bergerak di bidang yang 

sam a 

2 Apakah terdnpatnya ya adanya marl.. up bnik tanah dan 
mark up dalam bangunan di dalam perhitungan 
perhitungan harga jual hargajual 

3 Apakah bargajual rumah ya bargajual dapat memenuhi 
yang terbentuk sudah seluruh biaya yang dikeluarkan 
dapat menutupi seluruh I 5erta perusahaan memperoleh 
biaya yang dileluarkan keuntungan dari harga jual 

4 Apakah pengestimasian )8 banyak rumah yang sudah 
permintaan rumah tipe terjual 
45/98 oleh perusahaan 
telah sesuai dengan 
rencana perusahaan 

5 Apakah sasaran tidak perhitungan hurga jual untuk 
perhitungan harga jual pencapaian keuntungan bukan 
untuk meningkatkan hanya untuk meningkatkan 
pennintaan permintaan 

6 Apakah barga jual tidak bargajual rumah ditambnh 
merupakan keseluruhan biaya-biaya di luar harga jual 
biaya yang ditanggung seperti PPN. BPHTB. dll yang 
konsumen ditanggung oleh konswnen 
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7 Apakah diskon yang ya ! dengan ndanyn diskon. 
diberikan mcmpengnruhi konsumen lcbih tenarik umuk 
permintaan rumah oleh membeli rumnh yang 
konsumen ditawarkan sehingga 

mempengaruhi pem1intaan 
rumnh 

8 Apaknh proses tidak perusahaan akan memberikan 
pembayaran melalui bantuan dnlam proses KPR dan 
tahapan KPR dilakukan konsumcn akan membayar jasa 
oleh konsumen tanpa ikut yang diberikan oleh perusahaan 
eampur perusahaan I 

9 Apakah perusahaan yn perusahaan menggunakan 
menggunakan metode metode cost plus pricing 
cost plus pricmg dimana adanya mark up baik 

tanah dan bangunan 
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