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Objek wawancara

Tempat wawancara

Lembar Wawancara

: Analisis Perhitungan Harga Jual
: PT Kharisma Kania Graha Medan

No | Pertanyaan Ya | Tidak | Argument

! Apakah harga jual ramah | ya sangat mempengaruhi
yang ditentukan oleh permintaan rumah dan
perusahaan akan konsumen akan
mempeagaruhi membandingkan harga jual
permimasp rumah bagi :umah dengan perusahaan lain
konsumen yang bergerak di bidang yang

sama

4 Apakah terdapatnya ya adanya mark up baik tanah dan
mark up dalam bangunan di dalam perhitungan
perhitungan harga jual barga jual

3 Apakah barga jual rumah | ya harga jual dapat memenuhi
yang terbentuk sudah seluruh biaya yang dikeluarkan
dapat menutupi seluruh serta perusahaan memperoleh
biaya yang dikeluarkan keuntungan dan harga jual

4 Apakah pepgestimasian | ya banyak rumah yang sudah
permintaan rumah tipe terjual
45/98 oleh perusahaan
telah sesuai dengan
rencana perusahaan

5 Apakah sasaran tidek | perhitungan barga jual untuk
perhitungan harga jual pencapaian keuntungan bukan
untuk meningkakan hanya untuk meningkatkano
pennintaan periniaan

6 Ap2kah barga jual tidak | barga jual rumah ditambah
a@erupakan keseluruhan biaya-biaya di luar harga jual
biaya yang ditanggung seperti PPN. BPHTS8, di1 yang
konsumen i konsumen
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Apakah diskon yang ya
dibesikan mempengaruhi
pe:miniaan cumah oleh
konsumen

Apakah proses
pembayaran melaluj
mbapan KPR dilakukan
oleh koasumen tanpa ikut
eampur perusahaan

Apakah perusahaan ya
menggunakan metode
cost plus pricimg

tidak

dengan adanya diskon,
konsumen lebih tertank untuk
membeli cumah yang
ditawarkan sehingga
mempengaruhi permintaan
rumah

pene=ahaan akan memberikan

bantuan dalam proses KPR dan
konsumen akan membayar jasa
yang diberikan oleh peruszhaan

perusahaan menggunakan

metode cost plus piicing
dimana adanya marX up baik
tanah dan bangunan
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