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Kegiamn pemasaran bagi suatu penrsahazo merupakap suatu strateg) yang sangat penling
bagi kelangsungan hidup perusahaan tersebut. karena merupakan strategi yang tepat dalam
mencapai tingkat penjualan yang optimal. Tercapai Wdaknya tujuan perusahaan tergantung
dari berhasil tidaknya strategi pemasaran yang dijalankan. Didalam kegiatannya, pemasaran
merupakan proses yang bertujuan untuk memuaskan kebutuhan dan keinginan konsumen.
Pemnasaran berkaitan erat dengan aktivitas produksi untuk menciptaan oilai bagi pelanggan
dan meingk@kan kemampuan perusahaao untuk roenghasilkan laba. Pemasaran mepcakup
banyak variable yang bias2 dilakukan sebagai alat penunjang, sepetti produk, harga, saluran
disuibusi dan promosi yang scring disebut dengan marketing mix atau bauran pemasacan.

Penjualan perseorangan (personal selling) meiupakan kegiatan perusahaan untuk
melakukan kootak langsuog dengan paia calon konsumen dan diharapkan akan tetjadi suatu
hubungan atau interaksi positif antara pengusaha deogan konsumennya Petsonal sefling
merupakan bentuk komunikasi berpasangan dan saling beshalasan (divadic communication)
yang melibatkan dua orang atau lebih dalam interaksi dua arah.

Di dalam melakukan penjualan perseorangan (personal seiling) hendaknya ada
suatu yang wajar, dalam aiti para pelaku personal sling benar-benar menguasai produk
yang ditawarkap dan selain itu juga hindarkan percalegpan yang bertele-tele sehingga tidak
menimbulkan kejenuhan atau kebosanan bagi paia calon konsumen yang mendengarkan

PT.Kalbe Nutisionals, adalah sebuah pecusahaan fasmasi yang juga merupakan
perusahaan yang juga memerlukan personal selling dalam mejual prorduknya. Karena
perlunya personal selling terbaik oleh karena itu sudah sepatutnoya pecusahaan tersebut
meningkatkan cara penjualan yang dapat menjamin meningkatkainya volume penjualan dan
memperkenatkan produknya apa lagi semakin banyak tumbuh perusahaan fasmasi yang ada
di Kom Medan dan merupakanr szingan bagi geruszhaan untuk mempeitahankan dan
menaikan volume penjualannya.
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