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KUESIONER PENELITIAN

engan Hormat,
erima kasih atas kesediaan Saudara/i untuk berpartisipasi untuk mengisi dan menjawab

lurub pertanyaan yang ada dalam kuesioner ini. Penelitian ini digunakan untuk menyusun
ripsi yang berjudul “PENGARUH PROMOSI], HARGA DAN PRODUK TERHADAP
INAT BEL1 KONSUMEN PADA PJ. RATULANGYF”, Kuesioner ini ditujukan untuk
nsumen yang telab membeli produk-produk Ratulangi di medan.

ntuk itu dibarapkan para responden dapat memberikan jawaban yang sebenar-benarmya
mi membantu penelitian ini. Atas kesediaannya saya ucapkan terima kasih, semoga
nelitian ini bermanfaat bag: kita semua.

Hormat Saya,

Tri Pamade
NPM (8 832 0047

Identitas Responden

Nama

Alamat .

Jenis Kelamin : Pria/ Wanita
Usia t . tabiun
Pekerjaan -

Jawablah pertanyaan berikut dengan memberi tanda silang (X) pada kolom yang tersedia !

'S : Sangat tidak setuju
3 : Tidak setuju

¢ Biasa saja

. Setuju

 : Sangat setuju

1ftar Pertanyaan
iriabel Promosi
o Pertanyaan STS | TS | BS| S |SS
1 | Tutlisan pada produk dapat dibaca dan
memberikan informasi yang jeias kepada
konsumen.

2 | Setiap pembelian 1lusin mendapat bonus
1botol ataun + diskon (berlaku uncuk
kelipatannya).

3 | Wiraniaga memberikan informasi yg jelas
dan bersahgNI VERSI PAISIMEDAN AREA
4 | Pada akhir tahun atau hari besar




perusahaan memberikan hadiah atau
ucapan terima kasih dalam bentuk barang
a1su sesuatu yang lain.

asiabel Harga

No Pertanyasn STS| TS | BS SS
1 Harga produk sesuai dengan kemampuan
dan daya beli masyarakat.
2 | Harga yang dibebankan pada produk sesuai
dengan kualitas dan produk.
3 [ Harga produk bersaing dengan produk
sejenisnya. baik obat kimia atau herbal.
4 Potongan harga yang diberikan sangat
®enank, apalapi jika pembelian panai besar.
ariabel Produk
No Pertanyaan STS| TS | BS SS
1 | Bahan yang terkandung pada produk terbuat
dan bahap alami dan herbal,sehingga aman
untuk dikonsumsi.
2 | Model atau penampilan dari produk menarik
dan mengesankan, sehingga menambah
percaya diri bagi yang membelinya.
3 | Penggunaan bersamaan dengan produk lain
tidak mengurang; khasiat dari produk tetapi
meningkstkan khaswatnya.
4 | Daya tahan dan expired ( umur) produk
cukup lama, sampai 5 tahun.
ariabel Minat Beli
No Pertanyaan STS| TS | BS SS

1

Saya membeli produk karena khasiatnya
yang manjur, menyecgarkan tenggorokan dan
murah

(untuk Zingoserin).

Saya suka membeli produk-produk yang
berasal dari berbal karens tidak
membahayakan jika digunakan jangka
panjang.

Karena kecocokan harga dan manfaatnya,
saya sering mengkonsumst produk itu dan
melakukan pembelian ulang.

Saya rekomendasikan orang untuk membeli
produk iR VERSIHASMEDANM AREA
sepeiti yang saya cazakan.






