PENGARUH KEGIATAN PERSONAL SELLING DAN HARGA JUAL
SEPEDA MOTOR MEREK HONDA TERHADAP JUMLAH
KONSUMEN PADA PT. ASIA AMAN ABADI MOTOR
MEDAN

SKRIPSI

Oleb :

ADE RIANY
NIM : (8 832 0093

JURUSAN MANAJEMEN
FAKULTAS EKONOM1
UNIVERSITAS MEDAN AREA
MEDAN
2012
UNIVERSITASMEDAN AREA



PENGARUH KEGIATAN PERSONAL SELLING DAN HARGA JUAL
SEPEDA MOTOR MEREK HONDA TERHADAP JUMLAH
KONSUMEN PADA PT. ASIA AMAN ABADI MOTOR
MEDAN

SKRIPSI

Diajukan untuk Meleaghapi Tngas-tugas dan
Memenuhi Syarat Mencapai Celar Sarjana Ekonomi

Oleh :

ADE RIANY
NIM : 08 832 0093

JURUSAN MANAJEMEN
FAKULTAS EKONOMI
UNIVERSITAS MEDAN AREA
MEDAN

2012
UNIVERSITASMEDAN AREA



Judul : PENGARUH KEGIATAN PERSONAL SELLING DAN
HARGA JUAL SEPEDA MOTOR MEREK HONDA
TERHADAP JUMIAH KONSUMEN PADA PI. ASIA

AMAN ABADI MOTOR MEDAN
sma Mahasiswa : ADERIANY
0. Starmbuk : 088320093
Sorusan :  MANAJSJEMEN
Menyetujui :

Komisi Pembimbing

Pembimbing 1

—

(Dra. Hj. Rafiait Hasibuan, , MM)

Mengetabw -
Dekan
N A feriin ===
RWHAN D7 3

PR *
fiendi, SE, MSi) 4%, ~(Fgef- Dr. H. Sya’ad Afifuddin, SE, MEc)

Tunggal Lulus : 2012

UNIVERSITASMEDAN AREA





