IDENTITAS RESPONDEN
NO. RESPONDEN :

Jenis Kelamin S Laki-laki Perempuan

Jawablah pertanyaan dibawah ini dengan memberikan tanda ( ¥ ) pada kolom yang tefah

disediakan.

Keterangan :

SS  :Sangat Setiju

S : Setuju

R : Ragu-ragy

TS : Tidak Setuju

STS :Sangat Tidak Setuju -

Pertanyaan variabel X ( Sales Promotion)

promosi yang baik untuk memperkenalkan produk kepada

‘konsumen?

e —
No. Pertanyaan Opsi
SS R | TS |STS
1 |Apakah anda setuju sales promotion dapat meningkatka
volume penjualan pada PT. Tropica mas Medan ?
2 |Apakah anda setuju pcmberian hadiah pada konsumen dapat
membuat kansunien menjadi loyal?
3 |Apakah anda setuju pemberian diskon pada konsumen dapat
membuar konsumen membeli produk dalam jumiah yang besar?
4 |Apakah anda setuju produk sampie gratis merupakan suaslu

Apakan anda seluy pemberian Kupon akan membual
konsumen a an membeli kembali dalam waktu dekat?

Apakah anda sefuju penampilan pramuriiaga yang menarik
akan dapat mendukung keberhasilan sales promotion yang
efektif?

7 |Apakah anda setuju pelayunan yang prima akan meningkatkan
penjualan yang efektil?
8 |Apakab anda sctuju jumiah diskon. hadiah, dan kupon

mempengaruhi konsumen untuk membeti produk?
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IDENTITAS RESPONDEN

NO, RESPONDEN :

Jenis Kelamin : Laki-laki Perempuan

Jawablah pertanyaan dibawah ini dengan memberikan tanda ( ¥ ) pada kelom yang telah

disediakan.

Keterangan :

56 : S ngat Setuju

) : Setoju

R : Ragu-ragv

TS  :Tidak Setuju

STS :Sangat Tidak Setuju

Pertanyaan variabel Y (Volume Penjuatan)

No.

Pertanyaan

Opsi

S5

STS

Apakah anda setuju volume penjualan dapat mempengaruhi
perkembangan suatu perusahaan ?

2 |Apakah anda setuju kualitas barang adalah faktor penting dalam
| |meningkatkan volume penjualan?
3 |Apakah anda setuju volume penjualan tidak terlepas dari
faktor promosi terutama sales promtion ?

4 |Apakah anda setuju pelaksanaan sales promotion yang elektil
dapat meningkatkan volume penjual n Yang maksimai dalam
suatu perusahaan?

5 |Apakah anda sehuju service terhadap pelanggan dapal
dapat mempengaruhi volume penjualan?

6 |Apakah anda setuju persaingan menurunkan harga jual dapat
mempengaruhi volume penjvalan pada PT. Tropic Mas
Medan?

7 |Apakah nda setuju selera konsumen dapat mempengaruhi
volume penjualan?

8 |Apakah anda setuju volume penjual n da at naik dan turun

sesuai fa_tor-faktor yang mempengaruhinya?
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