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PENDAHULUAN

Alavan Pemiliban Judul
Feviatan vang dilakukan oleh perusahaan, baik perusahaan besar maupun
perusaiizan kectl tidak akan terlepas dart kegiatan pemasaran, karena pemasaran

mernpakan salal satu faktor yang mempengaruhi maju mundurnya perusahaan. Dalam

meladsmnakan ke giatan pemasaran im diperlukan peralatan yang lazim disebut dengan

Febijaksanaan bauran pemnasaran merupakan suatu aktivitas yang mutlak

st

diperfuban gung wenetapkan langkali-langkal yang akan diambil sesuai dengan tujuan
perusaliman dabam menghadapi  hambatan-hambatan  terhadap pemasaran  hasil
produksinya.

Ferasnva persaingan pemasaran produk dewasa ini memaksa perusahaan-

ose

perusahaan untuk berusaha menerapkan kombinasi keempat kebijaksanaan bauran
pemasacan vang paling efektif dan efisien (kebijaksanaan produk, harga, promosi dan
saluran distribust), guna mempertahankan perkembangan dan kelangsungan hidup
perusahany dalam wakiu jangka panjang.

Sebaliknya apabila perusahaan {ersebut belum menerapkan kombinasi

sawran peinasaan tersebul secara efeklif dan efisien, diperkirakan perusahaan akan
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awngalami  kesulitan  dalam  memasarkan  produknya, sehingga akhirnya akan

mengsalant kenigran dan akan guiung tikar.

Dart wratan di atas, maka dapat diketahui betapa pentingnya peranan
penterapan bauran pemasaran yang efektif bagi suatu perusahaan, sehingga penulis
meraza terlark untuk melakukan penelitian mengenai kebijaksanaan bauran pemasaran
vang  ierapkan oleh  perusahaan,  Untuk  1tu  penuhis  memilih  judul:
CHEBUAILSANAAN BAURAN PEMASARAN PRODUK BAJA PADA PT. TIRA

AUSTENTTE Thk. CABANG MEDAN.”

Perumusa n Masalah

Pada wnumnya sehap perusahaan dalam memasarkan produknya selalu

menghadapt berbagal permasalahan.

Berdasarkan penelitian pendahuluan yang dilakukan pada PT. Tira Austenite

Tbk. Cab. Medan, ditemukan masalah yang dihadapi antara lain:

“Bawran  pemasaran yang diterapkan oleh perusahaan belum efektif]
terutama pada kebijaksanaan promost dan saluran distribusi, sehingga perusahaan

e

neatumi kesulitan dalam mencapai volume penjualan yang telah ditargetkan™.
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