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Kegiatan promos: yang dilakukan oleh suatu perusahaan adalah untuk
memperkenalkan produk yang dipasarkan serm peiuszhaan tersebut kepada
masyarakat. sebagai ealon pembel atau konsuinen. Kegiatan promosi ini bukan
hanya memperkenalkan produk saja, melainkan juga dapat mempengaruhi konsumen
dart yang tidak bertninat membeh menjad: ingin membeli karena sudah tertarik dan
terpikat oleh promos: tyang dilakukan pecusahaan tersebut. Dengan demikian volume
penjualan akan memngkat sekaligus akan membenkan keuntungan vang lebih besas
kepada perusahaan

PT. Mutiara Ritelini Wira Medan sebagai perusahaan reta:l yang menjual
langsung berbagai produk kebutuhan rumah tangsa maupun elektonik kepada
konsumen. Berdasarkan penilitian yang dilakukan di PT. Mutiara Ritelinti wira
Medan, ditemukan masalah yang dapat dirumuskan sebaga: berikut *‘sejauh mana
Kebijaksanaan promosi dalam meningkatkan volume penjualan pada PT. Mutiara

Ritelmti Wira Medan”
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Becndasarkan analisis dan evaluasi maka dapat ditarik kesimpulan, yaitu |
1. PT. Mutiata Rutelinti Wira Medan adalah sebuah perusahaan yang bergerak

dibidang Retail yang menyalurkan berbagat produk kebutuhan remah tangga

dan elektomk

N

Media yang digunakan dalam kegatan promosi adalah advertising (telewsi,

radio., majalah, sclebaran, brosur, dan lain-lain).

Dengan kesimpulan tersebut bshwa peranan promost dalam meningkatkan
volume pegjualan pada PT. Mutiara Ritelini Wira Medan telah dilaksanakan

dengan baik,
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