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RIDWAN SJ\RAGIH 00 830.0.WS. Penllngnya Keb1Jalsannan Promos1 

Dalam Meningkatkan Volume PenJualan Pada p·1. Muhara Ritelinti Wira Medan 

(dibawah bimbingan Dra. HJ RaliaH I !asibuan MM, sebaga1 Pem!nmbmg I Serta H. 

S)ahnandy SE. MS1, sebaga1 Pemb1mb10g 11). 

Kegiatan promos1 yang d1lakukan oleh suatu perusahaan adalah untuk 

memperkenalkan produk yang d1pasarkan serta perus3haan ter:.ebut kepada 

masyarakat. sebaga1 calon pcmb.:11 atau konsumen Keg1atan promos1 mi bukan 

hanya mempcrkcnalkan produk snJa, mclainkan juga dapat mempcngaruh1 konsumen 

dari yang tidak benninat membcl1 menJadi ingin membcli karcna sudah tertank dan 

terpikat oleh promos1 cyang dilakukan perusahaan tersebut Dengan dem1k1an volume 

penjualan akan memngkat sckahgus akan membenkan keuntungan �ang leb1h besar 

kepada perusahaan 

PT. Mut1ara R11clin11 W1ra Medan sebaga1 perusahaan ret:ul yang menJual 

langsung bcrbaga1 produk kebutuhan rumah tangga maupun clekton1k kepada 

konsumen. Berdasarkan pcnil111an yang dilakukan d1 PT Mut1ara R1tcl1nu wira 

Medan, ditemukan masalah yang dapat dirumuskan sebaga1 bcnkul "seJauh mana 

Kebijaksanaan promos1 dalam menmgkatkan volume penjualan pada PT. MutJara 

R1telmti Wira Medan" 
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Berdasarkan anahs1s dan C\3luasi maka dapat d1tank kcs1mpulan, )a1tu 

PT Muttara R1tchnti W1ra Medan adalah sebuah pcrusahaan yang bergerak 

dibidang Retail yang mcnyalurkan berbaga1 produk kcbutuhan rumah tangga 

dan elektomJ.. 

2. Media yang d1gunaJ..an dalam kcgmtan promos1 adalah advcn1smg (televisi, 

radio, ma3alah, sclcbaran, brosur. dan lam-lain). 

Dengan kesimpulan te�ebut bahwa peranan promos1 dalam meningkatkan 

\.Olume pen3ualan pada PT Muttara Ritelinti W1ra Medan telah dtlaksarnikan 

dengan baik. 
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