AL

BAB I

PENDAHULUAN

Alasan Pemilihan Judul

Pada umumnya perusshaan diduikan dengan tuuan utama untuk
mempertahankan hidup. berkembang dan menghasilkan laba (profit). Dalam
upava mencapal tujuan tersebut perusahaan harus dapat memanfaatkan sumber
daya yang terbatas dengan efiensi dan efektif

Perusahaan diharapkan dapat secara terus menerus mempertahankan dan
meningkatkan volume penjualan dalam kelangsungan usaha. Untuk menjamin
usaha 1ni bukanlah hal yang mudah, karena perusahaan harus dapat bersaing
dengan perusabhaa fain yang sejenis. Tuntutan pasar yang mulai berkembang
schmgga perusahaan harus mengembangkan ide-ide dan kebijaksanaan promosi
yang inovau{, dengan melakukan stiategi-strategi yang dapat beradaptas: dengan
perkembangan pasar.

Pemasaran yang didalamnya meliputi kebijaksanaan promosi merupakan
suatu hal yang harus difakukan secara kontmu untuk terus dapat bertahan dan
berkembang sesuar tuntutan pasar. Dimana pihak manajemen harus dapat
mengkombinastkan  unsur-unsur dan  Kebijaksznaan promosi tersebut
Kebijaksanaan dari promost meliputi advertismg (periklanan), personal selling

{penjualan perseorangan), publicity (publisitas) dan sales promotion {promosi
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penjualan). Apar kebijaksanaan promosi yang diterapkan perusahaan dapat
betjalan dengan baik, perlu dibuat perencanaan. pengarahan. motivasi dan
pengawasan terhadap pelaksanaan dari promosi tersebut.

Berdasarkan uraian diatas maka penulis merasa tertarik untuk mengadakan
suatu penelitian yang hasilnya dituangkan dalam karya ilmish dalam bentuk
skripsi. Penelitian ini dilskukan pada PT. Mutisra Ritelinti Wira Medan.
berdasarkan pertimbangan-pertimbangan bahwa perusahaan ini merupakan
perusahaan yang dapat dikawagorikan merupakan perusahaan retail yang besar
yang menggunakan system belanja keanggotean. Dan juga perusahaan ini
bersedia untuk dijadikan objek penelitian serta terscdianya data untuk
kelengkapen penelitian terscbut. Dengan memilith judul “Pcranan Promosi
Dalam Meningkatlan Velume Penjualan pada PT. Mutiara Ritclinti Wira

Medae”.

Perumusan Masalab.

Salah satu yang diperlukan suatu pcrusahaza untuk memajukan usahanya
adalah strategi promosinya. Karena itu diperlukan pcmahaman bagi setiap
manager khususnya manager pemasaran dalam mengelola masalah
geuasaranaya  agar tercapdi visi dan misi suatu perusahaan dan dapat
menyelesaikan masalah — masalab yang mungkin akan timbul dalam pelakeanaan

menjalankan perusahaan. Sehingga tugas dan tanggung jawab seorang manager
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