RINGKASAN

APRIDO  POHAN, “{INfiLIBIS SALURTN  DISTRBUS] DAbaM
MENINGKATRAN VOLUME PERIUBLUN PRODUK GILLETTE PHPAH PT.
MESTIKA SHRI MCP{IN™. Dibawah bimbingan Bapak Drs. Muslim Wijaya,
Msl selaku pembimbing I dan Bapak Hery Syabrial, SE. Msi sebagal
pembimbing 1.

PT.MESTIKA SAKT! MEDAN adalah suatu Organisasi yang bergerak

dalam bidaog usaha Distributor untuk Obat-obatan (Farmasi), Hygine
(GILLETTE),Kosmetik maupun Consumer yang kemudian akan dipasarkan
kembali kepada konsunen.

Tujuan berdirinya PT.MESTIKA SAKTI MEDAN dalam hal ini adalah
terbentuknya pengelola jasa dan memegang perwakilan atau keagenan perusahaap
yang akan bergabung pada Distributor ini.selain untuk mendapatkan
keuntungan,perusahaan ini juga membantu pemerintah dengan salah satu program
untuk membentuk masyarakat yang sehat jahir dan batin dalam rangka
mensukseskan pembangunan negaia Indonesia.

Kantor Distributor ini berkedudukan di Jl.Veteran No.18 AF-18 AL
Medan,dengan saluran distribusi yang dijalankan perusahaan yang meliputi :

1. Distributor - Toko — Kensumen Akhir.
2. Distributor — Sub Distributor — Toko — Konsumen Akbir.

PT.MESTIXA SAKTI MEDAN dalam kedudukannya sebagai badan usaha
milik swasta bergerak terus menjalankan usahanya dalam persaingan yang semakin

tajam, dengan berbagat macam usaha yang dijalaakan.adapun jenis-jenis usaha yang
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dijalankan Distributor tersebut dapat dibagi atas beberapa hagian usaha sebagai

berikut :

1. Bidang Usaha Farmasi
Bidang usaha farmasi adalah bidang usaha yang bergerak dalam menjalankan
pepjuzlen Obat-obatan (umumnya dipakai manusia )baik dalam bestuk sediaan
tablet,capsul,soft cap, ssrup maupun dalam sediaan injeksi.

2. Bidang Usaha Hygine
Bidang usaha bygine adalah bidang usaha yang bergerak dalam penjualan khusus
untuk produk yang dipergupakan sebagsi pembersih (GILLETTE), pestisida dan
lainnya.

3. Bidang Usaha Consumer
Bidang usaha consumer adalab bidang usaha yang bergerak dazlam penjualan
barapg-barang yang sangat banyak (umumnya) dibutubkan oleh manusia.dimana
bidang ini banyak menjual produk seperti : permen,Bedak,perlengkapan
Bayiynaupun macam-macam makanan ringan laionya.

4. Bidang Usaha Cosmetik
Bidang usaha cosmetik adalah bidang usaba yang hanya khusus menjual
cosmetik amu alat kecantikan saja serta berbagai macam parfum.
Dalam kaitannya dengan sumber daya manusia yang dimiliki pada Perusahaan
ini, seorang pemimpin memainkan peranan yaog kritis dalam mengerahkan
karyawan untuk mepunjukan potensi diri dan meningkatkan produktivitas

kerjanya.
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Banyak faktor yang dapat mempengaruhi gagelnya suatu Organisasi/
Perusahaan dalam mencapai sasaran yang telah ditetapkan, sehingga kegagalan itu
menimbulkan kerugian bagi @rganisasi/Perusahaap itu sendiri.Salah satu faktor
yang sangat vital dan dapat menimbulkan kegagalan itu adalah kebijaksanaan
distibusi yang dilakukan tidak tepat.

Kebijaksanaap distribusi ijalah semua kebijaksanaan yang ditujukan guna
menyampaikan barang atau jasa dan produsen kekonsumen pada waktu dan jum]ah
yang tepat. Dalam cangka kegiatan memperiancar arus barang dan jasa dani
produsen kekonsumen. maka salah satu fakior penting yang tidak dapat diabaikan
adalah memilih secara tepat saluran distiibusi atau chanel of distribution yang akan
digunakan dalam rangka menyalurkan barang dan jasa dari produsen ke konsumen.

Salwran distribusi merupakan bagian dari perusahasp yang membantu
petpindahan hasil produksi dan produsen ke kensumen. Adapun permasalahan yang
menjadi pokok bahasan dalam tulisan ini adalah bagaimana pengatuh kebijakan
saluran distribusi yang diterapkan pecusahaap terhadap peningkatan volume

penjualan.
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