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ABSTRAK

NAMA : SUSANNA ANGGRAINI. NPM : 108330139. JUDUL : ANALISIS PENGARUR
HARGA POKOK PENJUALAN TERHADAP LABA PERUSAHAAN PADA CV.INDACO
TRADING CO. BINJAL

Tujuan dari penelitian ini adalab untuk mengetahui pengaruh harga pokok penjualan

terhadap laba perusahwan pada CV. Indako Trading Co Binjai. Perusahaan ini beralamat di jl. T.
Amir Hamzah no 3-5, bergerak dibidang penjualan sepeda motor Honda.
Jenis penelitian ini bersifat Kausal yaitu studi yang menganalisis pengaruh antara variabel satu
dengan vanabel lain yang melibatkan satu variabel bebas sebagai alat untuk memprediksi
besamya nilai vaziabel terikat. Populasi dan sampel yang digunakan adalab laporan laba-rugi
tabun 2009-2012. Teknik analisis data yang digunakan SPSS 17. Teknik analisis tersebut di
gunakan untuk mengetahui bagaimana pengaruh variabel-variabel dependen yaitu laba
penusahaan secara parsial.

Hasil penelitian ini menunjukan bahwa persamaan regresi Y = a + bX +3 maka Y =
3.531 + 960X. Nilai konstanta = 3,531 nilai konstanta ini berani bahwa apabila variabel harga
pokok penjualan (X) nilainya 0. maka laba (Y) adalah Rp.3.531. Koefisien regresi variabel harga
pokok penjualan (X) sebesar 960 artinya jika variabel harga pokok penjualan (X) mengalami
kenaikan |%, maka laba (Y) akan mengatami peningkastan sebesar Rp.960.

Kata Kunci: Harga Pokok Penjualan dan Laba.
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BAB1
PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Suatu organisasi diditikan oleh pemiliknya dengan maksud untuk mencapai
suatu tujuan tertentu. Organisasi yang betorientasi kepada laba {profii oriented)
mempunyai tujuan untuk meaghacilkar laba semaksimal mungkio dan untuk
mempertahankan kelangsungan hidupnya. Sedangkan organisasi yang non profit
tujuan uamanya adalah membetrikan pelayanan kepada masyarakat melalui jasa yang
diberikan. Organisasi yang bertvjuan mencari laba secara berkala menerbitkan
seperangkat laporan yang mengikhtisarkan operasinya dalam tempo teitenta Laporan
tni disebut dengan laparan keuangan.

Laporan keuangzn menjadi bahan informasi bagi para pemakainya dalam
proses pengambilan keputusan dan menilai kinerja perusahaan Di samping sebagai
informasi, laporan keuangan juga sebagai pectanggungjawaban atau accuntability.
Akan tetapi, penggunaan absolut pada laporan keuangan perusabaan mempunyai
kelemahan. Informasi keuangan yang disajikan dalam laporan keuangan akac menjadi
lebih mudah dipahami dan menjadi lebih berguna apabila laporan keuangan tersebut
dianalisis lebih lanjut.

Pada dasamya Harga Pokok Penjualan adalak segala cost yang timbu! dalam
rangka membuat suatu produk menjadi siap untuk dijual, atau dengan leaiimat lain,
Harga Pokok Penjualan adalah cost yang terlibat dalam proses pembuatan barang atau
jasa yang bisa dihubungkan langsung dengan proses yang membawa barang dagangan

siap untuk dijual.
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Petsedian barang dan Overhead mecrupakaa dua unsur yang saogat penting
dan berpecogaruh dalam menentukan nilai barga pokok penjualan Uptuk
perusahaan dagang, element persediaan hanya terdiri dari “Persadiaan Barang
Jadi” saja, atau yang di kenal dengan “inventory”.

Inventory adalah persedian barang dagangan yang di peroleh dari sisa
persediaan periode sebelumnya yang dalam akuntansi kita sebut sebagai saldo
awal persedizan (opening balance) ditambah dengan pembelian pada periode yang
sama, dikarangi dengan sisa persediaan diakhir periode (saldo akhir = closing
balance). itulah inventoty cost yang dibebankan sebagai barga pokok penjualan.

Overhead cost adalah element barga pokok penjualan usaha dagang yang
kedua, cost yang berpengaruh secara tidak langsung terbadap harga pokok
penjualan.Overhead yang biasanya muncul pada usaha dagang yaitu packing,
warehousing. freight out.

Namun demikian perusahazn dagang memiliki karakteristik yang khas.
antara lain :

a) Tidak menggunakan mesin produksi, oleh karensnya tidak akan ada
depreciation cost atas mesin. Mungkin ada depreciation cost atas peialatan.
misalnya peralatan vacuum untuk packing.

b) Tidak ada tenaga kerja langsung (direct labor cost), jika pun tenaga keija
yang terlibat dalam membawa barang tersebut menjadi siap untuk dijual.
cost-nya sulit untuk di alokasikan sebagai upah tenags kerja langsung,
oleh karenanya upah tenaga kerja sepe:ti ini biasanya dibebaakan sebagai
bagian dan “overhead cost™ asau ongkos paeking.

¢) Cost perusahaan dagang siklusnya lebih pendek.
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