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RINGKASAN

Adolf B. Sormin, 07.815.0008 “Perencanaan Penjualan Di PT. Gold Coin
Indonesia — Medan Mill” di bawah bimbingan Ir.Hj.Haniza, M.T selaku
pembimbing I dan Ir.Hj.Ninny Siregar, M.Si, selaku pembimbing II

PT. Gold Coin Indonesia — Medan Mill, merupakan salah satu perusahaan
yang bergerak dalam bidang pembuatan pakan ternak. Setiap tahunnya PT. Gold
Coin Indonesia — Medan Mill menghasilkan 240.000 ton pakan ternak sebagai
produk utama dan pakan khusus.dengan jumlah produk tersebut, maka dilakukan
peramalan penjualan.

Peramalan penjualan perlu dilakukan untuk memperkirakan kebutuhan
persediaan di masa mendatang. Hasil peramalan penjualan tersebut diharapkan
dapat membantu agar perencanaan pemesanan persediaan oleh perusahaan
mencapai keadaan optimal. Keadaan optimal tersebut akan tercapai jika total
biaya pemesanan, biaya penyimpanan, dan biaya kehabisan barang nilainya
minimal.

Peramalan adalah merupakan suatu metode untuk mengestimasi kebutuhan
pada masa yang akan datang yang didasarkan pada yang masa yang
lalu.Peramalan permintaan akan produk dan jasa di waktu mendatang dan bagian-
bagiannya adalah sangat penting dalam perencanaan dan pengawasan produksi.

Dilihat dari grafik data penjualan selama 4 tahun, maka metoda peramalan
yang cocok digunakan adalan metoda siklis (musiman) dan konstan yang juga
merupakan metoda dalam pemecahan masalah. Perhitungan peramalan dengan
metode siklis dan konstan dilakukan perhitungan nilai Standar Error Estimate
(SEE).

Penentuan peramalan penjualan dengan metode yang tepat ditentukan
berdasarkan nilai Standar Error Estimate (SEE) terkecil dalam peramalan.
Rekapitulasi perhitungan Standar Error Estimate (SEE) menunjukkan metode
siklis (Musiman) memiliki nilai kesalahan terkecil dibandingkan dengan metode
konstan yakni Standar Error Estimate (SEE) adalah 772.6.

Jumlah penjualan tahun 2008 adalah 78438 ton, dibandingkan dengan
peramalan penjualan tahun 2009 yakni 78544,8 ton, tidak jauh berbeda hal ini
metoda siklis untuk peramalan penjualan di PT.Gold Coin Indonesia-Medan Mill
cocok digunakan.
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Dibandingkan kapasitas mesin produksi dengan jumlah penjualan sangat

berbeda diamana PT. Gold Coin Indonesia-Medan Mill mampu memproduksi

240000 ton setiap tahunnya, hal ini dipengaruhi pangsa pasar

semakin meluas.

yang belum
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BAB I
PENDAHULUAN

I. 1 Latar Belakang Masalah

Setiap perusahaan baik yang bergerak di bidang industri maupun jasa
umumnya didirikan untuk mencapai tujuan-tujuan tertentu, baik yang bersifat
ekonomis maupun sosial. Tujuan didirikannya perusahaan secara ekonomis adalah
untuk mendapatkan keuntungan. Pelayanan purna jual merupakan cakupan dari
kebijakan produk. Pelayanan purna jual merupakan jasa pendukung produk yaitu
suatu kegiatan pelayanan yang diberikan oleh suatu perusahaan kepada konsumen
setelah terjadi pembelian suatu produk, hal ini merupakan wujud nyata perhatian
terhadap kepuasan konsumen dan terhadap produk yang dijual untuk mencapai
tujuan yang kita harapkan.

Pada saat ini perusahaan mengalami perkembangan yang cukup baik,
sehubungan denganhal tersebut perlu diadakan penganalisaan terhadap kegiatan
penjualan dan pendistribusian, perusahaan dapat mengetahui sejauh mana
perkembangan hasil penjualan yang diperoleh dengan sistem penjualan serta
pendistribusian yang ada.

PT. Gold Coin Indonesia — Medan Mill, merupakan salah satu perusahaan
yang bergerak dalam bidang pembuatan pakan ternak. Setiap tahunnya PT. Gold
Coin Indonesia — Medan Mill menghasilkan 240.000 ton per tahun pakan ternak
sebagai produk utama dan pakan khusus. Adapun pakan ternak sebagai produk
utama adalah pakan unggas, babi, sapi, dan kambing. Sedangkan pakan khusus
yang dihasilkannya berupa pakan ikan, udang dan hewan peliharaan lainnya.

Dalam hal ini agar perusahaan dapat bersaing dan dapat memenuhi
keinginan konsumen maka sangat diperlukan adanya kesiapan pada seluruh aspek
perusahaan baik dalam proses produksi, marketing, sumber daya manusia, dan
sebagainya.

Salah satu faktor yang harus diperhatikan adalah memperbaiki proses
produksi dan mempunyai perencanaan agar dapat diperoleh suatu proses yang
menghasilkan produk dengan optimal dan sesuai dengan apa yang telah
direncanakan. Metode produksi yang optimal dapat dilihat dari keterkaitan fungsi
tersebut terjaga dengan baik. Fungsi yang dimaksud adalah kata benda atau kata
kerja yang menggambarkan setiap aktivitas.
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I-2

Selama ini sistem produksi yang dijalankan pihak perusahaan PT. Gold
Coin Indonesia — Medan Mill berdasarkan jumlah penjualan yanag dilakukan oleh
Departemen Penjualan dan Pemasaran, hal ini dilakukan berapa jumlah target
penjualan yang mereka dapatkan.

Sehubungan dengan itu, maka penulis mengangkat judul diatas, dengan
merencanakan jumlah penjualan, sehingga analisis ini akan membuat perusahaan
lebih mudah dalam menentukan target penjualan dan meningkatkan sistem
pendistribusian bahan jadi di PT. Gold Coin Indonesia- Medan Mill.

I. 2. Perumusan Masalah.

Berdasarkan hasil penelitian pendahuluan yang dilakukan penulis pada PT.

Gold Coin Indonesia — Medan Mill mengenai target dan realisasi penjualan, maka

masalah yang dihadapi adalah:

1. Departemen produksi sering merasa kesulitan dalam menentukan rencana atau
usulan kepada departemen penjualan/pembelian tentang jumlah target
produksi yang akan dicapai.

2. Besarnya rata — rata realisasi jumlah produksi perusahaan yang akan dicapai
pada tiap periode masih selalu dibawah target yang telah ditetapkan, sehingga
departemen produksi sulit untuk menentukan target yang terlalu besar atau
kegiatan penjualan yang kurang mampu dalam pencapaian target tersebut.

3. Kegiatan penjualan dan pendistribusian yang bagaimana agar target
perusahaan dapat terpenuhi.

I. 3. Tujuan dan Manfaat Penelitian.
1. Tujuan Penelitian.
Berdasarkan permasalahan diatas, maka tujuan dari penelitian ini adalah
sebagai berikut:
1. Mencari sistem yang tepat dalam merencanakan produksi metode peramalan
penjualan , ini akan dijalankan oleh perusahaan pada masa yang akan datang.
2. Mengetahui bagaimana pengaruh ramalan penjualan terhadap realisasi
dimasa yang akan datang.
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