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RTNGKASAN 

SAMILAWATI, ANALISJS FAKTOR-FAKTOR YANG MEMPENGARUHI 

PEMASARAN BAHAN BAKU KAYU PADA PT. HADITI SURYA PRATAMA 

KABllPATEN KAM PAR RIAU, (Di bawah bimbingan Drs. MIFTAHlJDDIN, 

MHA., selaku Pembimbing I dan Dra. ISNANIAH LKS., selaku Pembimbing II). 

Permasalahan yang dibadapi PT. Haditi Surya Pratarna Kabupaten Kampar, 

Riau sejak beterapa tahun terakhir ini tingkat pemasarannya walaupun mengalami 

turun naik, tetapi rnasih relatif kecil dan masih berada di bawah target yang 

ditetapkan. 

Dari data yang diperoleh bahwa pada tahun 1997 perusahaan rnendapat target 

dan realisasi sebesar 2.430,00, dan pada tahun 1998 target dan realisasi turun sebesar 

1.003,34. Selanjutnya pada tahun 2000 target dan realisasi meningkat sebesar 

1.299,55 dan begitu pula pada tahun 2001 tingkat target dan realisasi pemasaran 

mengalami kenaikan kembali menjadi sebesar 2.308,39. Kernudian bila dibandingkan 

dengan target dan realisasi yang diharapkan dapat kita lihat bahwa walaupun dengan 

adanya turun naiknya target dan realisasi pemasaran dari tahun 1997 sarnpai dengan 

tahun 2001, narn un tern ya ta selama lirna tahun perusahaan bekerja pada keadaan 

tingkat keuntungan berada di bawah tingkat bunga atau biaya modal. 
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Oleh karena itu, untuk rnengetahui faktor-faktor yang mempengaruhi relatif 

kecilnya target dan realisasi pemasaran yang dihasilkan dihadapi PT. Haditi Surya 

Pratama Kabupaten Karnpar, Riau rnaka setelah dilakukan penelitian dan pembahasan 

dengan rnenggunakan metode deskriptif dapat disimpulkan bahwa : 

J. Rata-rata tingkat pertwnbuhan profit margin yang dihasilkan relatif kecil. 

2. Pemanfaatan operating assets"' yang kurang maksimal sehingga tingkat 

perputarannya masih rendah. 

3. B�rdasarkan penilaian efisiensi penggunaan dana ( ratio aktivitas) selama tahun 

1997 - 2001 menunjukkan perkembangan ratio laba bersihnya cenderung 

rneningkat Keadaan ini menunjukkan bahwa kondisi perusahaan selarna hma 

pcriode tersebut dalam keadaan menguntungkan. Namun dikarenakan 

pengalokasian dana untuk produksi yang cukup besar dan pihak perusahaan 

belum mampu mengurangi ketergantungan dengan pihak luar (kreditur) sehingga 

menyebabkan besarnya biaya-biaya perusahaan . 

Selanjutnya untuk meningkatkan target dan realisasi pernasaran, rnaka 

disarankan hal yang perlu dilakukan oleh perusahaan adalah memperbesar profit 

margin dengan melakukan peninjauan kem�ali terhadap kebijaksanaan perusahaan, 

mengusahakan kenaikan profit margin da� sekaligus menaikkan turn over of 

operating assets, meningkatkan ratio rentabilitas ekonomi perusahaan maka pihak 

pemsahaan sebaiknya mernpe1tinggi efisiensi penggunaan dana dengan cara 
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melakukan penn�iauan kembali terhadap pengendalian aktiva, persediaan dan 

modai ke1: j a, agar kenrnrnpuan perusahaan dalam rnenghasilkan laba di rnasa 

mendatang dapat meningka( dan kemudian untuk memperbaiki ratio efis iens i 

biaya, sebaiknya perusahaan perlu rnelakukan usaha-usaha efisiensi produksi serta 

bcrusaha unluk rncngurangi kctcrgantungan dengan rihak luar (krcditur) 

.. 
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BAB I 

PENDA l llJLlJAN 

A. Alasan Pcmilihan Judul 

Pada hakikatnya pcrusahaan yang bcrgcrak dalam bidang usahanya mengolah 

bahan baku senantiasa bcrupaya agar bahan bakunya habis tcrjual dan memperolch 

hasil maksimal scsuai dcngan yang Lelah dircncanakan I ditargctkan olch pcrusahaan. 

Persaingan yang scmakin kctal mcnycbabkan suatu pcrusahaan harus beroricntasi 

pada pemasaran dengan earn mcngctahui kcbutuhan dan kcinginan dari konsumen 

sebelum menjual dan mcmbuat suatu produk, olch scbab itu diperlukan analisis yang 

benar-benar tepat dengan mctode tcrbaik scbagai scnjata utama dalam mcmenangkan 

persarngan. 

Peranan pemasaran bagi setiap pcrusahaan adalah ha! yang sangat penting, 

sukscs dalam pcmasaran bcrarti pr<dit, dan hal ini tcntu saja mcnjamin 

kebcrlangsungan hidup pcrusahaan. Scbaliknya, kcgagalan dalam pcmasaran artinya 

adalah kcrugian (losses) clan puncaknya adalah kchancuran/bangkrut, hal ini tcntunya 

tidak diinginkan oleh siapapun dan apapun jenis usahanyaa . .  

Sctiap orang, pcrusahaan, instansi maupun lcmbaga-lcmbaga yang 

berorientasi bisnis, menginginkan keuntungan sesuai dengan target yang tclah 

direncanakan, namun sering kali apa yang tclah diharapkan itu, tidak selalu mcnjadi 

kcnyataan. 

•• Hal ini juga dialami olch PT. Ha<liti Surya Pratama di Pekanbaru, yang letak 
. . 

gudangnya berada di Pangkalan Kabupatcn Kampar dan lokasi kantor di jalan Riau 
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Pckanbaru. Pcrusahaan ini hcrgcrak dibidang industri pcngadaan bahan baku kayu. 

Pcrusahaan ini mcmpunyai kapasilas bahan baku kayu rala-rala tiap tahun sebcsar 

± 65.000 1113, dari luas areal lahan scbcsar _L 13,636 I la dimana jcnis kayu bcrbcntuk 

Meranti dan kayu Rimba campuran. Diameter pohon yang siap untuk dijadikan bahan 

baku adalah � 30 cm, dcngan kapasitas tcrmasuk daun, ranting dan dahan scbcsar 

± 68.201 1113. 

Dari prcdiksi kapasitas rata-rata tiap tahun scbcsar ± 65.000 m3 tcrscbut (hasil 

lahan), pcrusahaan mcmbuat pcrcncanaan pcngadaan bahan baku kayu rata-rata tiap 

tahun scbcsar 56.264 1113, na111un rcncana ini tidak tcrcali�asi. Sctiap tahunnya 

realisasi bahan baku kayu hanya mencapai 50-60 % dari rcncana yang ditelapkan. Hal 

ini disebabkan faktor-faktor antara lain : 

1. Pcnanganan bahan baku (mvferiul handling), pada dacrah pcrbukitan 

menggunakan excapalor, dozer, dan loodcr, sedangkan untuk dacrah rawa 

mcnggunakan rel dan lokomoti C 

2. Tcrjadinya kcnaikan biaya opcrasional yang digolongkan scbagai biaya 

produksi, akibat kenaikan biaya 1313M (13ahan 13akar Minyak). 

3. Persaingan harga dcngan pcrusahaan scjcnis dalam mcmpcrolch bahan baku 

kayu scbagai cadangan pcrscdiaan, pada kondisi tcrtcntu. 

Ketiga faktor ulama diatas saling terkait satu sama lainnya dalam realisasi 

pengadaan bahan baku pada PT. I-laditi Surya Pratama. Faktor transportasi misalnya, 

pada bcberapa kcadaan yang digolongkan sebagai force moisture (bcneana alam) 

pcnanganan bahan baku (material handling) tidak dapat secfektif dan seefcsicn 
• 

scbagaimana yang telah direncanakan pihak perusahaan. 
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